
经 济 3本版责编/王芳 版式/王茜 校对/梁山泉 罗俊杰

张家界新闻网http://www.zjjnews.cn

2023年8月17日 星期四

“红色”炽热、“绿色”蓬勃、“夜色”
璀璨。近年来，武陵源探索走出增长与转
型良性互动、发展与生态相得益彰、经济
与社会协调并进的发展路径，“三色”在武
陵源这片土地上汇聚融合，交相辉映，散
发出独特的魅力，描绘出了新时代经济社
会发展的武陵源画卷。

“红色”游 建好新时代的红
色地标

武陵源是革命大摇篮，1934年 11月 24
日，贺龙、肖克领导的红二、六军团攻克
大庸，创建湘鄂川黔革命根据地。武陵源
李家岗也率先创立基层红色政权一一苏维
埃李家岗革命委员会。武陵源人站在革命
的潮头，喊出了向旧世界宣战的强音，书
写出了大庸革命斗争史上辉煌的一笔。
近年来，武陵源区遵循修复“时代记

忆”、传承武陵源“红色文化”、再现红军
路“历史场景”的基本原则，进一步弘扬

传承红色基因、挖掘红色资源、讲好红色
故事、抓好红色教育，积极打造出贺龙公
园、金鞭溪红军路、苏维埃李家岗区革命
委员会旧址纪念馆等红色精品旅游线路，
将一批红色革命遗址打造成为党性教育
“实境课堂”和“红色熔炉”，进一步擦亮
红色文化名片，做响红色文化旅游，促进
文旅融合发展。
“如果没有无数革命先烈的牺牲，就换
不来我们现在幸福美满的生活。这次我特
意带着孩子一起过来，就是想让他们知道
今天的幸福生活来之不易，这次算来对
了！”市民曾先生一家三口来到位于天子山
景区的贺龙公园，瞻仰长眠在这里的红军
烈士，追忆那段艰苦卓绝的峥嵘岁月。
现在，贺龙公园、金鞭溪红军路、苏

维埃李家岗区革命委员会旧址纪念馆等红
色景点，已形成具有本地鲜明特色的红色
经典文化，红色旅游正在武陵源蓬勃发展。

“绿色”游 领略武陵源的奇
山妙水

八月的武陵源，目之所及皆是绿水青
山、绝美秘境。
走进金鞭溪，满目青翠，山影树影，

重重叠叠映入走碧流玉的溪水中，构成
“五步一处景，十步一重天”的诗情画境。
山，是武陵源的筋骨；水，是武陵源

的血脉。以青山绿水为依托，近年来，武
陵源区全面贯彻落实“生态优先、绿色发
展”理念，以旅游业转型升级、提质增效
为主线，精心开辟研学、露营、元宇宙等
“+旅游”的新模式，建成梓山漫居、水木
潇湘、岩语间等一批高端旅游民宿，为游
客提供吃、住、行、游、购、娱多元消费
场景，延伸旅游产业链，全力以赴推进旅
游市场强势复苏，打好经济增长主动仗。
绿水青山化作绿色银行，山水“高颜

值”转为文旅产业“高价值”。据统计，武
陵源区今年上半年接待中外游客 776.84万
人次，同比增长 330.67% ；武陵源景区单
日最大游客接待量突破 6万人次，实现旅
游总收入 79.11 亿元，同比增长 258.81%；
实现地区生产总值25.7635亿元，同比增长
6.1%。
心中若有桃花源，何处不是水云间。

武陵源将借力释放首届张家界旅游发展大
会的效应，持续舞好旅游龙头，以优质的
资源，完善的设施，良好的环境吸引八方
游客，促进全域旅游高质量发展。

“夜色”游 感受武陵源的人
间烟火

华灯初上，在晚霞的映衬下，蛰伏了
一整个白天的武陵源，多点开花的“夜经
济”被激活，而武陵源啤酒音乐街也迎来

了一天中最热闹的时刻。
一辆辆装载着各色商品的车辆缓缓驶

入，来自各地的摊位经营者纷纷挂起创意
满满的招牌和绚丽的氛围灯，并将早前已
调剂好的冰饮和美食摆上货架。
夜幕逐渐降临，麻辣烫、烤鱿鱼、关

东煮⋯⋯热气腾腾的美食散发的香味，在
夏日微风中弥漫在整个夜市。沿着悬挂着
各式各样创意招牌和霓虹灯的集市道路往
里走，一长排摊位聚集于道路两侧，各种
风味小吃让市民和游客应接不暇，美食街
两侧的摊位已坐满顾客，他们一边品尝美
食一边聊天，很是惬意，尽情感受充满烟
火气的热闹。
孟哥是一位在夜市内经营的美食摊

主，借助空余时间，他已连续多日在此摆
摊，摊位上的冰饮尤为受欢迎。“我们这里
的营业时间相比其他夜市要早些，特别是
周末的话，生意特别火，每天都忙不过
来。”
人间烟火气，最抚凡人心，丰富多彩

的夜间集市繁荣了“夜经济”，拓展丰富了
夜间吃喝、购物、休闲娱乐等内容，满足
了市民游客多元消费需求，正显现出旺盛
活力。
办好旅发会，一起向未来。站在历史

新起点，武陵源旅游发展的方向更加明
确，步履更加坚定，必将呈现给世人一幅
瑰丽画卷。

“红色”炽热“绿色”蓬勃“夜色”璀璨
——武陵源区全域旅游异彩纷呈

通讯员 张婷

本报讯 （龙思懿） 近日，武陵源区税务局开展以“提质
效、强赋能、促升级”为主题的“春雨润苗”专项活动，助
力小微经营主体发展。
该局将“事后管理”转化为“事前服务”，组织业务骨干

深入企业，摸清企业实际现状，主动组织税收服务团队“送
策上门”，及时收集小微企业痛点、难点、堵点，主动为企业
把脉问诊、答疑释惑，让纳税人第一时间熟悉政策、享受优
惠。增进与银行业金融机构合作，深化税银互动，引导企业
将“纳税信用”转化为“融资信用”，助力小微企业缓解融资
难题，创新服务模式，成立“税银合作便民服务点”，轻松实
现“税银两家事，一站式搞定”，有效推进小微市场主体健康
成长，为企业发展及时注入“新鲜血液”。

“事后管理”变“事前服务”
武陵源税务局创新模式为企业解困

本报讯 （全媒体记者） 近日，市市场监督管理局下发
《关于进一步规范我市旅游行业明码标价 禁止价格欺诈的提
醒告诫函》。
告诫函指出，为进一步规范我市旅游行业价格秩序，向

全市旅游行业经营者及网络平台经营者进行提醒告诫。主要
包括经营者销售、收购商品和提供服务时，应当按照市场监
督管理部门的规定明码标价，根据商品和服务、行业、区域
等特点，做到真实准确、货签对位、标识醒目；经营者通过
网络等方式销售商品或者提供服务的，应当通过网络页面，
以文字、图像等方式进行明码标价等8条内容。
告诫函希望全市各旅游行业经营者及网络交易平台经营

者迅速开展自查自纠，切实规范线上及线下明码标价。全市
各级市场监督管理部门将持续做好旅游市场价格秩序检查巡
查，对经提醒告诫后仍未整改的经营者，市场监管部门将依
法严厉查处，并公开曝光。

规范明码标价
禁止价格欺诈
市市场监管局下发提醒告诫函

本报讯（实习生 侯伊祎）我市有着200多
年历史的人文古迹玉皇石窟由张家界茅岩河旅
游开发股份有限公司投资进行修缮和改造升
级，于 7月 19 日重新开放。试营业近一个月
来，接待游客1000多人。
玉皇石窟由清代乡绅李京开于 1799 年捐

建，位于永定区枫香岗街道办事处丁家溶社
区、玉皇洞社区，是我省唯一保存完好的石窟
群，1983 年被评为省级文物保护单位，有着
“湖湘第一石窟”之称。玉皇石窟由9个洞窟组
成，洞窟内的石壁上雕刻有古代帝王、圣贤、
仙佛、鳌鱼、狮子、飞龙等雕像49尊、石刻89
处，具有较高的历史人文价值。
2022年 3月，茅岩河公司成立了玉皇石窟

项目部，专门负责玉皇石窟的保护利用和恢复
开放工作。该项目坚持“保护第一、加强管
理、挖掘价值、有效利用、让文物活起来”的
新时代文物工作方针，目前，已完成主要包含
游步道修复、京开广场重建、道路贯通、部分
山体加固、停车场修建等管理和接待设施的建
设。

“湖湘第一石窟”
玉皇石窟开门纳客

本报讯（张颖） 8月 15日，张家界高新区组织召开首次园
区企业赋“码”保护平台培训会。园区首批纳入赋码平台的63
家企业、管委会全体工作人员共计100余人参加，确保园区内
企业熟练操作系统管理平台，让赋码保护机制落到实处。
培训会上，长沙电信技术人员进行了现场授课，对平台的

企业申报端、监管部门审批端等功能进行了详细讲解。各企业
参会人员表示，此次培训让企业切实感受到张家界营商环境的
软实力和温暖度，让企业在张家界高新区放心投资、安心经
营。

张家界高新区举办园区企业
赋“码”保护平台培训

奇峰三千，秀水八百，孕育了张
家界绝版山水；澧水之源，深山幽
谷，造就桑植粽叶绝佳品质。
近年来，桑植县委、县政府将粽

叶产业列入“三叶两材”重点产业之
一，全力扶持粽叶企业发展，打造了
具有地理标志证明商标“桑植粽叶”
的公共品牌，产品出口 16个国家和地
区，产销量占据全国市场的 80%以
上，相关产业产值突破3亿元，桑植被
誉为“中国粽叶之乡”。
作为认真践行“绿水青山就是金

山银山”理念的本土银行，桑植农商
银行始终坚持“支农支小支微”的市
场定位，促进当地粽叶产业高质量发
展，让桑植县的小粽叶变成畅销全国
走向世界的大产业。截至 2023年 7月
末，桑植农商银行发放粽叶产业贷款
5800万元，带动全县4万多农民就业。

打造“专精特新”典范

张家界康华实业股份有限公司创
立于 1997年，是一家集粽叶开发、生

产、销售、出口、种苗繁育于一体的
粽叶专营企业。创业初期，张家界康
华实业股份有限公司遇到的最大困难
就是发展过程中融资的难题，从 2011
年开始，桑植农商银行就主动向该公
司伸出合作的“橄榄枝”，陆续为其办
理了银行承兑汇票融资服务、库存粽
叶商品质押贷款。近几年受疫情影
响，公司的销售货款不能及时回笼，
桑植农商银行设计专属金融服务方
案，以法人及关联公司保证的准信用
担保方式为其发放了500万元“潇湘财
银贷”，帮助公司顺利渡过难关。
在桑植农商银行的持续支持下，

凭借着 20多年的执着与专注，张家界
康华实业股份有限公司飞速发展壮
大，现拥有厂房和仓库 22000平方米，

市区加工分厂占地 6 亩，厂房面积
2600多平方米。通过“公司+基地+专
业合作社+农户”经营模式，辐射带动
了湘鄂西 2.3万户 6万农民参与粽叶采
摘，人均增收1万余元。新建瑞塔铺租
赁扶贫工厂 3000多平方米，让瑞塔铺
镇 42 户易地扶贫搬迁户真正实现了
“楼上居住，楼下就业”。与此同时，
该公司与浙江五方斋、河南思念食
品、三全食品、北京稻香村等多家名
企“喜结连理”，不仅将桑植粽叶销往
全国各地，还出口到东南亚、日本、
欧美等地区，荣获多项国家、省级荣
誉称号，成为粽叶行业里“专精特
新”的典范。“能成为行业标杆离不开
桑植农商银行多年来的精心培育和全
力支持。”公司负责人彭澧康对此深有

体会。

延伸“特色优势”链条

“这段时间订单接到手软，今年年
净利润预计达 80万左右。现在装车的
这批货下午就会出发运往江苏。”在五
道水镇芭茅溪村启文农产品开发有限
责任公司的成品车间外，运输货车正
在排队等待装车发货，一派热闹繁忙
的景象。据该公司负责人袁启文介
绍，4至 7月属于粽叶收购旺季，每天
都会装车从公司发往全国各地。
喝着澧水河河水长大的袁启文一

直没有离开过桑植这片土地，早期干
过村主任、跑过运输，2002年以后一
直从事粽叶收购和加工生意，随着业

务不断发展，与河南全惠食品、深圳
市新四海、江苏新海鹰等多家食品公
司签订了供销合同。可是收购粽叶和
加工囤货的资金却让袁启文犯了愁，
为了公司更好经营流转，桑植农商银
行为其发放了 150万元“农信担”，帮
助公司进一步延伸产业链。

探寻“增收共富”秘诀

粽叶的开发和利用，为生活在海
拔800米以上的村庄找到了一条可持续
发展之路。龙潭坪镇红军村有野生粽
叶3万余亩，全村424户 1481人从事野
生粽叶采摘，人均收入达 6000 多元，
红军村成为名副其实的粽叶专业村。
“别小看这一片小小的粽叶，它也

能带着老百姓奔小康。”在外务工的红
军村村民谢子龙回村干起了粽叶收
购，他在桑植农商银行申请了 20万元
的便民卡准备大干一场，“当新时代的
农民，既能兼顾老人孩子又有不错的
收入，生活很有奔头。”
“现在湿粽叶的市场价在 5块 3左
右，大概能‘捡’一百来斤，一天收
入在600元左右，腰包鼓了，天天都是
过年。”村民袁大姐笑得合不拢嘴。据
统计，桑植农商银行为该村 18户农户
发放贷款101.58万元。
“山是万宝山，树是摇钱树。”正
如桑植民歌中唱的那样，青山绿水是
桑植的优势资源，是桑植人民世代生
存的依靠，也是农业产业发展的根
本。桑植农商银行怀着“服务三农”
初心，不断提高金融服务实体经济质
效，让片片粽叶在桑植革命老区这片
红色热土上焕发出新的生命力，带着
老百姓奔向幸福小康路。

让片片粽叶焕发活力
——桑植农商银行持续做优金融服务支持粽叶产业做强

通讯员 吴慧

我市不断丰富旅游业态，让游客在张家界游览自然山水的同时，有更丰富的旅游体验。图为8月15日傍
晚，游客在千古情景区体验游乐项目。 实习生 侯伊祎 摄

公益广告


