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全面推进乡村振兴、人才振兴是
关键。80后的彭科可从美国留学归来
后，带着对家乡的深情，回到老家桑
植，为家乡的振兴带来新观念、注入
新活力，让养在大山深处的小粽叶，
成为群众致富的“黄金叶”。
桑植地处武陵山脉腹地，27万亩

天然粽叶，大多生长在海拔800米以上
的山区。昼夜温差大、空气湿润、水
源优质，这也让桑植粽叶具备了叶片
大、香味浓等品质特征。
26年前，彭科可的父母创立康华

实业公司，开始在桑植从事粽叶收
购、加工。从最初十来名员工，发展
到如今上亿产值的中国粽叶产业龙头
企业。
现任张家界康华实业公司总经理

彭科可在接受湖南卫视记者采访时
说：在乡村振兴的大背景下，作为像
我这样的青年一代，我是靠着这一片
粽叶送我出国留学，然后我觉得有义
务和责任来回报家乡。

彭科可回来后发现，随着新兴餐
饮市场的火热，不少商家从传统的干
粽叶包装，转向溢价更高的新鲜粽叶
包装。2020年，彭科可探索出新鲜粽
叶的全冷链运输流程，一片粽叶从山
上采摘到储藏、发运，到客户手中，
实现了全程冷链保鲜。
公司副总经理彭春华介绍道，我

们现在和市场贴得更近了。从内部的
管理，财务的管理，市场的营销，彭
总在国外学到的东西都已经在我们这
儿用上了。公司现在的粽叶出口，包
括其他的订单都是客户找上门。
因为冷鲜粽叶的品质得到了保

证，也抢得了市场先机。“康华”成为
了“思念”等全国知名冷冻食品企业
的最大粽叶供应商，2022 年的业务
量，冷鲜粽叶同比增长达到20%，达到
7000多吨。
点叶成金，造福乡亲。在康华公

司的 534名员工中，还有 68名残疾人
员工。今年是余金凤在粽叶分拣车间

工作的第 12 个年头，月均工资 3000
元，残疾补助 150元，她和丈夫两人，
靠着自己的双手，把孩子送上了大学。
余金凤在公司当一名粽叶分拣

工，她说，一家人都在这儿，孩子小
的时候就带到县城里来读书了，一家
三口在一起，在这里很幸福，很满意。
另一位公司副总经理蔡群兰则认

为，公司很多员工尤其是残疾人员工
们凭着自己的双手能够创造自己的价
值，开心的工作，不为家庭、社会添
负担，还实现了自己的人生价值，让
大家找到了自信。
如今，康华公司把种植收益的70%

给到种植户，10%分给村集体。全县有
6万多农民，人均年增收5000元以上。
如今，彭科可还有更长远的打算，公
司投入200多万元，自主研发粽叶智能
自动化分选线，预计年底就能实现样
机进场，效率将提升三倍以上。
彭科可自信地展示了他的憧憬：

在企业管理中还要不断的提升自我，
要把“康华”品牌打得更响。作为一
名青年，他要在乡村振兴的这片土地
上施展自己的才能，展现青年的作
为、展现青年的担当。

珠宝柜台以抽奖的方式吸引顾客
进店，顾客“喜中奖”获低折扣购买
资格⋯⋯近日，网友小王在宁波民生e
点通群众留言板分享了亲戚在镇海区
一家超市内购买珠宝的经历。他认为
亲戚可能被“套路”了。记者调查发
现，这样的抽奖，中“一等奖”几乎
百分之百。
眼下，不少商家为了达到商品促

销的目的，往往会通过“抽奖”营销
的方式，以吸引消费者争相抢购。笔
者以为，如果商家能够通过“抽奖”
营销方式，既实现商品促销，又让利
于消费者，达到“双赢”，这倒无可厚
非。
但问题是，一些商家为了达到促

销目的，竟打着“抽奖让利”营销的
幌子，先把成本很低的商品“虚标高
价”，再采取“一抽就中一等奖”的营
销方式，忽悠、欺骗消费者。比如：
在一家珠宝店里，有消费者抽中“一
等奖”，然后以一折的价格花了 498元
买回一个标价 4980元的手镯，结果却
发现手镯质地很一般，让消费者有一
种受骗的感觉。
根据《规范促销行为暂行规定》

的相关规定，商家如果以“抽奖”为
名实际进行促销活动，且销售的是质
次价高的产品，应构成消费欺诈。同
时，如商家在抽奖中涉及的商品且以
较高的标价展示，并没有依据和实际
交易，则构成了价格欺诈。

笔者以为，要防范商家“抽奖
式”虚假营销，还需“监管发力”。一
方面，监管要“严督查”。市场监管、
物价、消保委等监管部门应积极承担
起监管的主体责任，要对商家“抽奖
式”营销行为进行全方位、全链条地
督查，督促商家规范、合规、合法营
销，切忌“玩套路”“耍花招”，坑骗
消费者。另一方面，监管要“严处
罚”。一旦发现商家存有“抽奖式”虚
假营销行为，监管部门就应采取“零
容忍”的态度，发现一起查处一起，
不妨通过“黑名单”“高额罚单”“停
业整顿”，甚至是“从业禁止”等处
罚，让无良商家付出应有的代价，倒
逼其自觉遵守行业规则。

此外，消费者也要“发力”。一方
面，消费者一旦遇到商家“抽奖式”
营销时，要擦亮眼睛，理性参与，切
莫被“一等奖”冲昏了头脑，而被收
割了“智商税”。另一方面，消费者一
旦遭遇商家“抽奖式”虚假营销时，
既要坚决说“不”，又要积极大胆地向
有关部门进行投诉举报，学会依法维
权。
笔者相信，只要监管和消费者形

成联动，共同“发力”，就一定能防范
商家“抽奖式”虚假营销行为，为消
费者营造一个真实、健康、良性的营
销环境，让消费者避免被忽悠、被欺
骗、被收割“智商税”。

别被“抽奖式”虚假营销收割“智商税”
廖卫芳

@新华网【天龙二号遥一运载火箭发射圆满成功】爱太空科学号卫
星顺利入轨。4月2日 16时 48分，天龙二号遥一运载火箭在我国酒泉卫
星发射中心成功首飞，将搭载的爱太空科学号卫星顺利送入预定轨道，
发射任务获得圆满成功。
这次首飞试验主要目的是验证运载火箭总体方案的正确性及各系统

间的协调性，获取全箭飞行环境参数。搭载的爱太空科学号卫星，主要
用于开展遥感成像实验等技术验证。

@中国网【“圆梦乘组”在轨满四月，已完成第三次出舱 ，天舟六
号 5月上中旬择机发射】据中国载人航天工程办公室消息，北京时间
2023年 3月30日，神舟十五号航天员乘组进行了第三次出舱活动。在地
面工作人员和舱内航天员邓清明的密切配合下，两名出舱航天员费俊
龙、张陆圆满完成全部既定工作，安全返回问天实验舱。2021年神舟十
二号载人飞行任务以来，4个航天员乘组累计开展10次出舱活动，突破
掌握了一系列关键技术，目前出舱活动已成为在轨航天员的例行性工
作，后续将根据任务需要继续常态化开展。此外，天舟六号货运飞船前
期已安全运抵文昌航天发射场，正在按计划开展发射场区总装和测试工
作，将于5月上中旬择机发射。

@新华网【中国独有的金钱豹亚种——华北豹频频现身驼梁】近
日，河北省石家庄市平山县驼梁国家级自然保护区工作人员回收布设在
森林中的红外相机视频资料时，又一次发现华北豹的身影。从 2022年
11月至 2023年 2月 20日，红外相机采集到华北豹视频信息10多次，华
北豹在驼梁出现的频率逐渐提高。近年来，驼梁国家自然保护区森林和
草原植被得到恢复。狍子、獾、野鸡、野猪、野兔等动物逐渐增多。

@中国网【父亲牺牲
11 年后儿子继承警号】
警号 007704 有了第二次
生命。“爸，我现在已成
为一名新警，佩戴上了您
的警号007704。我将继续
努力拼搏，完成您未竟的
事业。”11年前，警号的
主人吴涛突发疾病，倒在
了工作岗位上。当时，正
值儿子吴奇峰 13 岁的生
日。今年3月29日，贵阳
市公安局南明分局举行国
家 二 级 英 模 吴 涛 同 志
007704警号重启仪式，尘
封 11 年的警号 007704 重
获新生，在这个像极了父
亲的男人胸前闪闪发光。

@新浪证券 【四月第一周再迎10家新股申购，客户依赖问题需重
点关注】根据新股发行安排，于四月第一周（4月3日至4月 7日）进行
网上申购的企业有10家，分别为旺成科技、华曙高科、迪尔化工、索辰
科技、恒尚节能、森泰股份、光大同创、高华科技、颀中科技和北方长
龙，覆盖消费电子零部件及组装、软件开发、装饰园林、集成电路封
测、仪器仪表、化学原料等领域。

@第一财经日报【目前A股有51位90后董事长，90后A股董事长
多为继承者，业绩冰火两重天】 A股上市公司董事长行列或再添一位90
后。3月 30日晚间，龙佰集团发布董事会换届选举的公告显示，集团实
际控制人、董事长许刚卸任董事长职位，其“90后”女儿许冉进入第八
届董事会。不少业内人士认为，许冉将有希望接任该公司董事长一职。
根据Choice数据统计，截至目前A股公司已有51位“90后”A股上

市公司董事长，虽然在目前 5000 多名 A股公司董事长中仍属“少数
派”，但第一财经记者注意到，近几年来 “90后”董事长正以较快的速
度在A股市场崭露头角。他们的商业履历、继任历程、经营风格都引发
市场关注。

@第一财经日报【交行回应欧美银行危机影响：不会影响国际化进
程】“‘货币如水’和‘货币如蜜’，这两个现象同时存在。”交通银行
副董事长、执行董事、行长刘珺在交行发布会上回应欧美银行危机外溢
时说道。
近期，全球银行业危机的溢出效应引发关注。刘珺称：“你不要以

为货币就像水一样，均匀地分布在实体经济的角角落落，有时它会像蜜
一样黏在某个资产门类上。例如硅谷银行的负债相对如水，它来自科创
企业的存款，但它的资产则像蜜一样焊在了长期债券上，所以最终一旦
出现挤兑，整个负债缺口立刻就会显现出来，而整个资产变现能力又很
差。”

@新浪证券【金价再度飙升，投资者急寻购金渠道！】随着欧美银
行业的连续爆雷，全球避险需求大幅升温，黄金价格一路飙升。自3月
初以来，国际金价从 1800美元/盎司飙升至 2000美元/盎司，逼近一年
新高。截至3月31日晚间，CMX黄金期货价格再度突破2000美元/盎司
关口。值得注意的是，今年以来各国央行都在增配黄金，不少投资者也
加入了购金大军。伴随着金价的一路攀升，早早布局黄金资产的投资者
们收获颇丰，尚未进场的投资者则对投资黄金的渠道倍加关注。

@经济观察报【李斌称蔚来毛利低参与不了价格战】 4月 1日，蔚
来汽车创始人李斌表示，蔚来毛利低参与不了价格战。他认为，一味地
降价会形成汽车行业的恶性竞争。特斯拉ModelS/X 也参加不了价格
战，成本就很高，而Model3/Y 降价也要辩证的去看，它们就是光板
车，如果和比亚迪比，一坐进去会感觉比亚迪要好。

@凤凰网财经【呷哺呷哺2022年关闭81家餐厅】 3月 28日晚，呷
哺集团发布2022年度业绩公告，数据显示，呷哺集团在2022年实现收
入47.25亿元，同比下降23.1%；归属于母公司的净亏损为3.53亿元，亏
损同比扩大 20.4%，业绩连续两年亏损。公司解释，主要受到疫情影
响，餐厅无法正常营业。
其中，2022年，呷哺呷哺业务收入22.86亿元，同比下降35.1%；湊

湊业务收入22.06亿元，同比下降6.3%。公司表示，呷哺呷哺餐厅翻台
率降低，湊湊餐厅的翻台率也由2021年的2.5倍降至2022年的1.9倍。
此外，呷哺集团还关闭了 81家呷哺呷哺餐厅、3家湊湊餐厅。对

此，呷哺集团解释称，这些餐厅关闭的原因是大多数产生亏损，多数不
符合呷哺呷哺所推广的“高性价比”模式的地区经营理念，且其模式不
能恰当反映品牌的形象。 据 新浪微博

连日来，慈利县中景电子商务有
限公司“十里团”社区电商平台组织
精干力量奔赴全县域内其他电商企
业、社区团购平台本地运营公司、快
递物流企业，以及各乡镇服务站、村
级服务站、传统线下便利店、商贸流
通企业与零售业态进行调研走访摸底
子，为 2023年公司打好“十里团”的
全面升级版布局，助推乡村振兴和经
济发展。
“十里团”是慈利县中景电子商务
有限公司拥有自主知识产权的电商平
台，现有员工 70多人，具备有高层次创
新管理人才、电商专业技术运营人才、
仓储物流人才、商贸流通专家的人才队
伍，公司深耕农村电商行业5年来，服务
延伸至张家界地区村级服务网点，给群
众带来便利与收益，通过电商平台的统
一收购分拣销售配送，实现了村级小循
环，县级中循环，全社会大循环，“十里
团”在服务于张家界的同时，通过电商
平台连接了世界，同时乡村振兴工作与
市场体系建设的发展也促使“十里团”

平台进行必要的全面升级以更好的助
推乡村振兴。
该公司负责人介绍说，随着 2023

年中央一号文件提出的全面推进乡村
振兴利好政策出台，犹如一股徐徐春
风温暖又振奋人心，“十里团”社区电
商平台以此为契机，对“十里团”进
行全面升级，助力乡村振兴主要体现
在：“十里团”通过在县域建立运营服
务中心，建设县城集采集配中心包含
冷链物流中心，结合线下便利店、社
区小店、各乡镇商贸流通配送中心，
设立以乡镇为二级中心的电商平台，
以乡镇为中心后下设村级三级服务点
的服务模式，乡镇级服务中心能够实
现统一采购、统一分拣、统一销售、
统一配送，乡镇级服务中心拥有独立
的站点系统，可以与现有乡镇商贸流
通企业及商业零售网点进行洽谈合作
实现本地供货，也可以整合本地资源
进行本地生活服务与即时零售服务。
同时乡镇二级服务中心覆盖乡镇

下辖村落进行全面覆盖，保障村级具

备1个以上村级三级服务网点，以乡镇
二级服务中心进行运营仓储配送，能
够保障线上线下相结合，实现线上下
单，线下就近配送与网络购物全覆
盖，乡镇村级电商平台的搭建能够实
现便民利民的新模式，能够为乡镇商
业提供新的活力，不同业态的商户可
以通过平台进行商品销售，通过乡镇
级配送中心也能够为乡镇村进行即时
零售服务。全新的模式发展，也为推
动乡村产业高质量发展带来了一条可
行可靠的方式方法。
“十里团”全面升级与发展扩张战
略确定后，乡镇、村级平台享受总平台
带来的集采集配价格优势与服务优势，
县域运营中心通过对接本区域内农特
产品、水果蔬菜种业、商贸批发产品以
及总平台的集采集配商品资源，可以自
由上架到供应链平台供各服务网点进
行上架销售，再由县域中心进行配送到
镇级网点，镇级网点进行村级配送，由
于仓储配送前置化本地化，极短的减少
了商品流通环节，保障了商品的交付时

效性、性价比等，可以实现价格优于其
他平台，时效也得到保障。
“十里团”总平台主站建设以农特
产品和差异化产品为主，集中进行展
示，不管是各级服务中心还是不同地
区的客户都可以进行购买与推广，通
过深入实施“数商兴农”和“互联
网+”农产品出村进城工程，实现农产
品电商直采、定制生产等模式，通过
具备的多区域覆盖与销售运营能力
等，具备帮助县域内乡镇村各级发展
家庭农场、农民合作社和中小微企业
等农产品产地初加工、精深加工，改
造提升产地、集散地、销地批发市场
等的能力，实现多方共赢的效果。
“十里团”主平台还设立了“我为
家乡代言”作为各地区服务网点和个
人代销体系，让所有人都可以参与进
来销售家里的农特产品，并通过数字
分析推送到就近的仓储中心，选择快
递配送或集配到指定服务站点。让各
地消费者能够享受到张家界美食和特
产等。

慈利县“十里团”打造升级版电商平台
黄岳云 徐普

编前：全面推进乡村振兴、人才振兴是关键。3月26日晚，湖南卫视《湖南新闻联播》聚焦桑
植新青年：张家界康华实业公司总经理彭科可，从美国留学归来依然回到桑植大山深处，看他如何
从父辈手上接过接力棒，为家乡的振兴带来新观念、注入新活力，让养在大山深处的小粽叶成为群
众致富的“黄金叶”。

继续让小粽叶成为群众“致富叶”
文/图 韦芹 皮运楚


