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卡面以张家界天门山
为背景，结合张家界人民
对家乡的独特感情而设
计，卡面高端时尚，主要
发卡对象为张家界市市民
与在张家界工作生活的居
民。
优惠政策：免卡片工

本费、免年费、免交通银
行系统内本地异地存款取
现转账费、免同城跨行自
助设备取现费、免异地跨
行自助设备取现费、免跨
行转账 （含同城、异地）
费。
便民服务：交通银行

手机银行可在线缴电费、
自来水费、电话费，实时
到账。可到银行网点处理
交通违章缴费。
交通银行张家界分行

营业部
地址：张家界市永定

区解放路 188 号 （泊富广
场1楼）

张家界旅游主题卡（银行储蓄卡）
向全市人民免费发放

在瓷器艺术史上，瓷板画可谓是较为特立独行的一
种。它以瓷入画，不仅有瓷的品性，还有画的风骨。一幅
幅意境淡远、余韵悠长的瓷板画以其瓷心画魂受到明清以
来人们的喜爱，以至于近世至今的百余年间久畅不衰。
瓷板画和秦汉时期的木刻版画有一定渊源，但瓷板画

在我国的真正出现却较晚，它最早曾作为一种装饰品出现
在明代的家具上，或为插画，或为屏风。清代中期以后，
随着列强的入侵，政府割地赔款，内忧外患之际，对瓷器
艺术的追求不再像康雍乾三朝那般严谨细致、不惜成本，
对官窑的管理也渐渐松弛。于是，景德镇官窑的匠人们有
了更大的创作自由，他们在制作瓷器时开始求新求变，并
展现出自己的风格。在这一时期，瓷板画大放异彩。清政
府“关门歇业”之后，官窑的匠人散落民间，他们或为了
谋生，或为了艺术追求，纷纷开始独立创作。这一时期的
瓷板画，展现出国画的风格，或花鸟，或山水，或仕女，
或水墨，意味深长，令人回味无穷。这一时期，名家辈
出，尤以“珠山八友”最为出彩，他们有共同的兴趣，并
共同致力于将瓷器艺术发扬光大，不仅在当时，即便在后
世，也产生较大影响。这正如八友之一的王大凡在《珠山
八友雅集图》所言：“道义相交信有因，珠山结社志图新。
翎毛山水梅兼竹，花卉鱼虫兽与人。画法唯宗南北派，作
风不让东西邻。聊得此幅留鸿爪，只当吾侪自写真。”珠山
八友的出现，可谓瓷板画发展史上的“巅峰时刻”。
笔者收藏有一件民国时期的瓷板画挂屏，为“珠山八

友”之一的邓碧珊所作。这件挂屏，共有四块瓷板，它们
的边框为老红木所制，上端有倒仙桃形铜挂钩，中间的镶
嵌便是瓷板画。这四块瓷板挂屏，每块都是一幅完整的图
景，可集中排列悬挂，也可拆开来分别悬挂，每块长28.5厘
米，高 81.7 厘米，厚 4.3 厘米。它们意境相似，只见画面
中，有疏影清浅的芦苇，有合开随意的莲花，有一轮圆圆
的明月，有一群自由自在的游鱼。游鱼或在莲叶下嬉戏，
或在莲花畔私语，或在芦苇边游动，或在明月旁追逐；明
月或在中天，或在芦苇边，或在水面上，恬淡安详，情趣
悠然。瓷板画的左上角均有题款，题句分别为“山雨夜来
涨，喜鱼跳满江”“风吹碧波动，连年乐有余”“碧荷生悠
泉，水清乐自游”“悠悠戏莲事，鱼游明月中”，落款为
“戊辰年初春，铁肩子邓碧珊画于珠山客次”，下有“碧
珊”印章。
四句题句，“山雨夜来涨，喜鱼跳满江”取自古人诗

句，它出自唐代诗人钱珝的《江行无题》；像“碧荷生悠
泉，水清乐自游”化用古人诗意，前半句取自唐代诗人李
白的《古风》；另外两句查不到出处，也许是作者自作。按
照作者生活的年代，戊辰年当为 1928年，处于民国初年，
正是邓碧珊的创作旺盛期。
名家一出手，的确不一般。这件挂屏虽取自我国传统

吉祥图案“连年有余”，却带着国画的神采，并弥漫着东方
意境的神秘与悠远，从而显得超凡脱俗，与众不同。

名家瓷板 鱼动莲开
谢丽成

近日，一份以“特急”形式下发到地
方监管、银行、保险等机构的《商业银行
代理保险业务管理办法》在保险行业激起
了涟漪，该办法规定的佣金统一管理严禁
账外核算、险种比例设限、商业银行代理
保险业务准入、退出更加明确。该办法对
银行业8000亿规模的银保渠道提出新的要
求。有银行业人士将其称之为今后银行卖
保险被戴上了枷锁。另有业内人士则认
为，一直存在却不怎么被提及的“银保小
账”正在遭到狙击，银保渠道在经历过多
轮整治后，终于有了更加明确的方向性指
导，这将有利于维护投资者的合法权益。

监管新规利于形成健康服务体系
据了解，自 3 月下旬开始征求意见

后，《管理办法》在5个月后迅速落地，并
已于10月 1日正式实施。而与此同时，《关
于规范银行代理保险业务的通知》等系列
规范银保渠道文件将被废止。“新规将进一
步提高银保业务的成本”，一位保险从业人
士表示。自2003年开始，监管机构允许一
家银行同多家保险公司合作之门打开后，
银保渠道迅速发展，并成为我国保险销售
的主要渠道之一。
在十几年的发展过程中，一大批新成

立的中小险企依靠银保渠道迅速崛起，更
有银行系保险公司将其作为主要销售渠道
生存发展。有数据显示，截至 2018年底，
人身险公司实现银邮代理业务 8032.34 亿
元，同比下降 24.11%，在人身险公司所有
业务中的占比为 30.59%；而随着行业转型
发展步入深水区，这一增长情况在今年出
现变化：2019年前 6个月，银保渠道累计
实现原保险保费收入6131亿元，同比增长
22.52%，占比提升1.94个百分点。
在银行业保费收入如此惊人的情况

下，监管层一直在强调保持高压态势，但
这一行业潜规则却屡禁不止，此前曾有保
险分支机构因“小账”行为被以“对单位
行贿罪”处罚。基于此，此发布的《管理
办法》对此做出了明确要求：例如，第十
九条规定，商业银行对保险代理业务应当
进行单独核算，对不同保险公司的代收保
费、佣金进行独立核算，不得以保费收入
抵扣佣金。
根据《管理办法》规定，今后将“加

强佣金集中管理、严禁账外结算和经营，
保险公司不得额外支付利益。这打破了原
先只要分立保费和佣金账户、记录销售人
员报酬的模糊概念”，有证券分析师如此表
示，此举有利于加强银保佣金结算透明
度，减少因销售回扣大小账的乱象，形成
健康的销售服务体系。

银保联手 违规现象无处不在
“我最不能容忍的一件事，就是员工收
取保险公司的回扣。据我所知，这不是个
别现象，对这个问题必须采取果断措施。
对内、对外都必须坚决果断，对内谁收取
回扣就开除谁，甚至是移交司法处理；对
外取消相关保险公司准入资格，哪怕会影
响我们的收入，也在所不惜，一个健康的
组织文化，远比收入多少更重要。” 上个
月，某商业银行行长在内部的讲话引发业

内广泛关注，而这也使得银行保险合作中
的一直广泛存在的“小账”现象浮出水面。
据有关人士透露，“小账”与大账相对

应，是在支付正常费用外，保险公司私底
下给银行员工或相关负责人的回扣。据一
位保险从业人士介绍，为了促进银保渠道
销售，“小账”现象由来已久，而目前，为
了规避监管，不少小账都是面对面现金交
易，先给到客户经理，再由客户经理转给
柜面经理甚至是支行行长。而小账也不仅
仅只有现金一种方式，保险公司会请外部
机构进行培训抑或是举办活动，以旅游、
预付费消费之类的形式给到。
此外，在这个过程中，还存在“跑冒

滴漏”现象，因为没有事实上的监督，保
险公司内部人员里外勾结进行套费。例如
在2018年，邮政集团（含邮储银行）、建设
银行、平安银行、天津银行、中国银行、
兴业银行、光大银行等14家银行因银保销
售误导等违规行为收到罚单，总计被罚金
额为572万元。而除销售误导行为外，还有
银行在未取得经营保险代理业务许可证便
从事保险代理业务，更有银行在客户数据
上“动了手脚”。此外，还有银行给予投保
人保险合同约定以外的利益。
针对这种在代理业务中存在的违规行

为，《管理办法》从多个角度列出了负面清
单。一位银行从业人士表示，在对不少违

规行为进行明确规范外，也有一些优化竞
争业态的条款出台：商业银行代理保险业
务由最近3年无重大违法违规改为2年，此
外可以与不超过3家保险公司开展代理业务
（此前为1家），且许可证不设有效期，这将
有利于保险行业发展。

在经营中避免损害投资者利益才属正
道
业内皆知，自 2017年起，人身险行业

开启了转型发展序幕，在“回归本源”的
监管要求下，各家险企纷纷调整保费、产
品结构，大力发展保障性业务，而与这种
趋势相匹配，银保渠道也被提出了新要
求。为此《管理办法》要求，商业银行应
当充分发挥销售渠道优势，保险公司应当
充分发挥长期资产负债匹配管理和风险保
障的核心技术优势，在商业银行代理保险
业务中大力发展长期储蓄型和风险保障型
保险产品，持续调整和优化商业银行代理
保险业务结构，为消费者提供全面的金融
服务。
同时，《管理办法》第三十八条规定，

商业银行代理销售意外伤害保险、健康保
险、定期寿险、终身寿险、保险期间不短
于10年的年金保险、保险期间不短于10年
的两全保险、财产保险（不包括财产保险
公司投资型保险）的保费收入之和不得低

于保险代理业务总保费收入的 20%。值得
注意的是，这剔除了之前的保证保险和信
用保险，如业务占比不达标，银行将面临
限期改正等监管措施。
今年 8月 26 日，人保寿险副董事长、

总裁傅安平在中国人保2019年中期业绩发
布会上表示，这是监管部门第一次通过量
化规定银行代理渠道必须回归保险本源和
保障，这有利于整个行业转型和长期稳定
健康发展。而对于商业银行在代理保险业
务时，《管理办法》进一步明确了准入、退
出管理，并表示银保监会及其派出机构依
法作出批准商业银行经营保险代理业务决
定的颁发许可证，其许可证不设有效期。
在退出机制上，《管理办法》明确提

到，最近 1年内因保险代理业务引发过 30
人以上群访群诉事件或100人以上非正常集
中退保事件将撤销授权。从中可见，随着
强监管高压政策的出台，经营保险业务不
合规的金融机构将会受到“重击”，甚至淘
汰出局。与此同时，经历监管一再“洗
礼”，更多合规经营的银行保险机构终将在
展业时严丝合缝，深悟向审慎管理、防控
风险“要效益”才属正道。所以说，长远
而言，这将倒逼机构“跑步”回归本源，
进一步夯实行业基础，在行稳致远中避免
损害投资者利益。

银行卖保险 终于戴上了“紧箍咒”
王瑞红
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